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Abstract 

Collectingi fundingi sourcesi hasi alwaysi beeni ai challengei fori entrepreneurs.i Nowadays,i 

entrepreneursi feeli thati it'si increasinglyi difficulti toi obtaini thei necessaryi capitali toi starti andi 

expandi theiri businesses.i Smalli andi Mediumi Enterprisesi (UKM)i ofteni facei variousi issuesi wheni 

searchingi fori newi fundingi sources.i Variousi financingi patternsi fori UKMi havei beeni devisedi toi 

addressi thei fundingi gapi problem,i especiallyi thei capitali constraintsi thati cani hinderi theiri 

innovativei activities.i Thei selectedi partneri fori thei Communityi Servicei Programi (PKM)i isi ai 

handmadei crafti businessi calledi "Damari Handyi Craft,"i whichi producesi variousi handmadei 

crafts,i suchi asi decorativei lamps,i seashelli handicrafts,i andi otheri decorations.i Mosti ofi thei rawi 

materialsi comei fromi thei seai andi arei processedi intoi thesei handmadei products.i Thei businessi isi 

locatedi ini Serangi city,i Banteni province.i Thei objectivei ofi PKMi isi toi assisti thei partneri ini 

enhancingi theiri knowledgei andi skillsi ini findingi andi utilizingi thei righti sourcesi ofi fundingi fori 

businessi development.i Thei methodi usedi ini thisi programi isi trainingi andi socializationi conductedi 

viai Zoom.i Thei trainingi oni understandingi businessi capitali financingi coversi topicsi suchi asi basici 

capitali understanding,i variousi sourcesi ofi funding,i thei divisioni ofi passivei andi activei capital,i 

wealthi andi financiali structures,i andi differenti formsi ofi capital.i Thei resultsi ofi thei programi 

demonstratei thati thei partneri hasi acquiredi knowledgei abouti fundingi sourcesi thati cani increasei 

theiri businessi capitali fori businessi development.i Thei outcomesi ofi thei PKMi activityi includei 

nationali publication/seminari andi writingi ini intelligenti massi media. 
 

Keywords:i Funding,i SME,i Training 
 

Abstrak 

Mengumpulkani sumberi pendanaani selalui menjadii tantangani bagii parai wirausahawan.i Dewasai 

ini,i parai wirausahawani merasai semakini suliti untuki mendapatkani modali yangi diperlukani untuki 

menghidupkani bisnisi dani mengembangkani usaha.i UKMi seringkalii menghadapii berbagaii 

masalahi saati mencarii sumberi danai baru.i Berbagaii polai pembiayaani UKMi telahi dirancangi untuki 

mengatasii masalahi kesenjangani pembiayaan,i terutamai kendalai modali yangi dapati berdampaki 

padai aktivitasi inovatifi UKM.i Mitrai yangi dipilihi dalami kegiatani PKMi adalahi usahai kerajinani 

tangani homemadei berbagaii macami dengani mereki "Damari Handyi Craft."i Bahani bakui yangi 

digunakani sebagiani besari berasali darii hasili lauti yangi dikombinasikani dani diolahi menjadii produki 

kerajinani tangani sepertii lampui hias,i kerajinani kuliti kerang,i hiasan,i dani laini sebagainya.i Usahai 

inii berdomisilii dii kotai Serang,i Provinsii Banten.i PKMi bertujuani membantui mitrai dalami 

meningkatkani kemampuani pengetahuani merekai dalami mencarii dani menggunakani sumberi 

pembiayaani yangi tepati untuki mengembangkani usaha.i Metodei yangi ditawarkani dalami kegiatani 

inii adalahi pelatihan/sosialisasii melaluii zoom.i Hasili kegiatani menunjukkani bahwai mitrai dapati 

memilikii pengetahuani terkaiti sumberi pendanaani yangi dapati meningkatkani modali usahai mitrai 

untuki melakukani pengembangani usaha.i Hasili darii kegiatani PKMi akani berupai publikasi/seminari 

nasionali dani penulisani dii mediai massa i yangi cerdasi (pintar). 
 

Katai kunci:i Pendanaan,i UKM,i Pelatihan 
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1. PENDAHULUAN 

Usaha i kecili dani menengahi (UKM)i dianggapi sebagaii faktori dominani kemajuani 

ekonomi,i karena i aktivitasi mereka i yangi suksesi menentukani pembangunani regionali dani 

negara,i menciptakani lapangani kerjai baru,i mendukungi persaingani pasar,i dani 

meningkatkani inovasii (Kersteni eti al.,i 2017;i Savlovschii &i Robu,i 2011).i Fleksibilitasi dani 

semangati kewirausahaani yangi tinggii adalahi atributi utamai UKM.i Dengani demikian,i 

UKMi tetapi menjadii pemaini pentingi dalami ekonomii berbasisi pengetahuan,i karena i 

merekai dapati meresponsi secara i fleksibeli terhadapi peluangi baru,i mendiversifikasi i 

aktivitasi mereka,i dani menciptakani produk,i proses,i dani bentuki organisasii baru.i Aktivitasi 

inovatifi UKMi menghasilkani banyaki aplikasi,i dani keuntungani mereka i dapati dibagikani 

melaluii pengetahuani dani informasii yangi tumpahi dengani perusahaani laini (Organizationi 

fori Economici Cooperationi andi Development,i OECD i 2013).i Dalami hali ini,i UKMi 

dianggapi sebagaii kekuatani pendorongi utama i inovasi.i Namun,i UKMi cukupi heterogeni 

(misalnya,i sektor,i ukuran,i usia,i profitabilitas) i dani mereka i beroperasii dii lingkungani 

bisnisi yangi berbedai (misalnya,i faktori ekonomii makro,i sistemi kelembagaan,i pasari 

keuangan,i sektori perbankan).i Dengani demikian,i tingkati aktivitasi inovatifi merekai dapati 

bervariasii dii seluruhi negara,i yangi dikonfirmasii dalami penelitiani sebelumnya i (Pełka,i 

2018).i Secara i empirisi dikonfirmasii bahwa i aktivitasi inovasii UKMi dibatasii olehi 

aksesibilitasi dana i yangi cukupi (Goujardi &i Guérin,i 2018).i Berbagaii studii berkontribusii 

pada i perdebatani yangi sedangi berlangsungi tentangi keputusani pembiayaani UKMi dani 

adanyai kesenjangani pembiayaani (modal)i (Angilella i &i Mazzù,i 2015;i Dei Moori eti al.,i 

2016).i Namun,i badani literaturi yangi adai dii bidangi inii tetapi fokusi pada i dukungani publik i 

untuki UKMi inovatif,i karenai telahi dikonfirmasii bahwa i perusahaani mungkini menghadapii 

kesulitani dalami menemukani keuangani berbasisi pasari eksternali untuki aseti tidaki berwujudi 

(berbasisi pengetahuan) i (Leei eti al.,i 2015).i Relevansii pembiayaani utangi dani pendanaani 

internali (ditentukani olehi kinerja i yangi efisien)i dalami meningkatkani inovasii padai UKMi 

masihi relatifi kurangi dieksplorasii (Kerr i &i Nanda,i 2015).i Berbagaii hambatani inovasii baru-

barui inii dibahasi dalami (Hueskei &i Guenther,i 2015;i Madeira i eti al.,i 2017).i Secarai khusus,i 

aksesi kei pembiayaani eksternali dani adanyai kendala i modali yangi dapati berdampak i pada i 

aktivitasi inovatifi perusahaani digarisbawahii olehi (Angilellai &i Mazzù,i 2015). 

UKMi seringkalii menghadapii berbagaii masalahi saati mencarii sumberi dana i baru.i 

(Kumari &i Rao,i 2015)i mengidentifikasii masalahi utama i kurangnya i dana i bagii 

pengembangani usaha:i (1)i kesenjangani permintaan,i karena i pengaruhi berbagaii penentu i 

strukturi modal,i (2)i kesenjangani pasokani (ketersediaani dana i yangi terbatasi untuki UKM),i 

(3)i kesenjangani pengetahuani (kurangnya i pengetahuani tentangi aksesibilitasi dana),i dani 

(4)i kesenjangani kepercayaani (keengganani lembaga i keuangani untuki menyediakani dana i 

kepadai UKM).i Berbagaii pola i pembiayaani UKMi yangi mengatasii masalahi kesenjangani 

pembiayaani diidentifikasii dani dianalisisi olehi (Moritzi eti al.,i 2016).i Beberapai penelitiani 

merujuki secarai eksklusifi padai kesenjangani pembiayaani utangi (Dei Moori eti al.,i 2016;i 

Neelyi &i Vani Auken,i 2012),i sementara i yangi laini berfokusi pada i kesenjangani pembiayaani 

ekuitas. 

Mengumpulkani sumberi pendanaani selalui menjadii tantangani bagii parai 

wirausahawan.i Dewasai ini,i para i wirausahawani merasa i semakini suliti untuki mendapatkani 

modali awali yangi merekai perlukani untuki menghidupkani bisnisi mereka.i Parai pemberii 

modali venturai menjadii semakini konservatif,i parai investor i swasta i semakini berhati-hati,i 

dani penawarani sahami umumi hanya i berlakui untuki segelintiri perusahaani yangi tumbuhi 

cepati dengani catatani yangi baik.i Hasilnyai adalahi kesulitani mendapatkani krediti bagii 
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sebagiani besari wirausahawan.i Bagii banyak i caloni pembelii pinjamani dani investor,i bisnisi 

kecili telahi dianggapi sebagaii bisnisi yangi terlalu i berisiko.i Prof.i Bakker i mendefinisikani 

modali sebagaii baik i yangi berupa i barang-barangi konkriti yangi masihi adai dalami 

perusahaani yangi terdapati dii neraca i sebelahi debet,i maupuni berupa i dayai belii ataui nilaii 

tukari darii barang-barangi itui yangi tercatati dii sebelahi kredit.i Jadi,i yangi tercatati dii sebelahi 

debeti darii neraca i disebuti “modali konkrit”i dani yangi tercatati disebelahi krediti disebuti 

“modali abstrak”.i Modali yangi menunjukkani bentuknya i ialahi “modali aktif” i (samai dengani 

modali konkrit) i dicatati disebelahi debet.i Sedangkani modali yangi menunjukkani sumbernya i 

disebuti “modali pasif” i (sama i dengani modali abstrak) i dicacati disebelahi krediti darii neraca i 

perusahaan. 

Mitra i pada i kegiatani inii adalahi Damari Handyi Craft,i yangi lokasii usahanyai 

beralamati dii komplek i pasari karangantu,i kel.i Banteni kec.i Kasemen,i Kotai Serang,i Banten.i 

Bapaki Hermani Daengi Parukkai selakui pemilik i usaha i inii memulaii bisnisnya i darii rumahi 

bermodalkani kreatifitasi tangani dii bidangi aneka i kerajinani tangan.i Selaini karenai memilikii 

kreatifitasi yangi memadaii dalami menghasilkani kerajinani tangan,i Bapak i Hermani juga i 

melihati cukupi tingginya i permintaani masyarakati sekitar i maupuni luari daerahi Serangi 

terhadapi kerajinani tangan.i Hali inii memotivasii Bapaki Hermani untuki terusi 

mengembangkani produk-produki kerajinani tangani miliknya,i mulaii darii kerajinani darii 

bahan-bahani bekas,i kerajinani tangani darii bahani plastik,i sampaii dengani kerajinani dengani 

bahani kombinasi.i Mitrai memilikii permasalahani tentangi pembiayaani darii produk i yangi 

dihasilkan.i Untuki itu,i masalahi pokok i yangi akani dikajii dalami kegiatani PKMi adalah:i 

"Bagaimanai meningkatkani pengetahuani UKMi dalami mengenali bentuki pembiayaani 

dalami meningkatkani inovasii usaha i pada i UKMi Handyi Crafti yangi berlokasii dii Serang,i 

Provinsii Banten." 

Untuki mengatasii prioritasi masalahi yangi dihadapii mitra,i makai solusii yangi 

ditargetkani selesaii darii kegiatani pengabdiani masyarakati inii terkaiti dengani pembekalani 

pengetahuani tentangi hali yangi perlui diperhatikani mitra i dalami pembiayaani modali usaha.i 

Solusii transfer i knowledgei tentangi hali yangi perlu i menjadii perhatiani mitrai untuki 

meningkatkani modali usahai agari mitrai dapati meningkatkani inovasii usaha.i Adalah:i 

Pemahamani dasari pemodal-an,i Macam-macami sumberi pembiayaan,i Pembagiani modali 

pasifi dani aktif,i Strukturi kekayaani dani finansial,i Jenis-jenisi pemodal-an. 

 

 

2. METODEi PELAKSANAAN 

Metodei pelaksanaani kegiatani terkaiti dengani prioritasi permasalahani mitra,i berupa i 

pelatihani tentangi sumberi pembiayaan,i dikelompokkani menjadii 3i bagiani yaitu: 

1. Pemahamani dasari pembiayaani modali usaha,i meliputii konsepi dasari pemodalani 

dani pentingnyai pembiayaani dalami pengembangani usaha. 

2. Macam-macami sumberi pembiayaan,i mencakupi berbagaii opsii dani jenisi 

pembiayaani yangi tersedia i untuki UKM,i sepertii pembiayaani eksternali dani 

internal,i pembiayaani utang,i dani pembiayaani ekuitas. 

3. Pembagiani modali pasifi dani aktif,i sertai struktur i kekayaani dani finansial,i untuki 

membantu i mitra i dalami mengelolai dani mengalokasikani modali usahai secarai 

efisien. 
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Melaluii pelatihani ini,i diharapkani mitrai dapati memahamii berbagaii sumberi 

pembiayaani yangi adai dani meningkatkani kemampuani merekai dalami mencarii serta i 

menggunakani sumberi pembiayaani yangi tepati dalami pengembangani usaha i mereka. 

 

 
Gambari  1.i Tahapani Pelaksanaani Kegiatani Pengabdiani Kepadai Masyarakat 

 

 

3. HASILi DANi PEMBAHASAN 

3.1.i Profili dani Lokasii Mitra 

Mitra i kegiatani bergeraki dalami bidangi usaha i kerajinani yangi dii olehi bapaki Daengi 

Hermani sudahi berdirii 7i tahun.i Bahani bakui utamai terbuati darii stik i esi krim,i dani 

memanfaatkani kardusi bekas.i Variasii darii stik i yangi dijadikani produki kreatifi adalahi 

membuati kapi lampu,i kapal,i bingkaii fotoi dani hiasani dinding.i Padai umumnya i produki 

dibuati juga i berdasarkani pesanan,i dani jika i ada i pamerani bapaki Daengi mengenalkani hasili 

kerajinannya.i Kisarani hargai 100i ribu i sampaii 550i ribu,i tergantungi darii tingkati kesulitani 

dani banyaknya i pemakaiani bahani bakui stik.i Beberapai contohi produki mitra i adalah: 
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Gambari 2.i Produki Mitra 

 

3.2.i Modeli IPTEKSi Yangi Ditawarkani Untuki Mengatasii Masalahi Mitrai  

1. Pengertiani Modali i i  

Mengumpulkani uangi untuki memulaii suatui bisnisi barui selalui menjadii 

tantangani bagii parai wirausahawan.i i Modali (capital)i adalahi segalai bentuki kekayaani 

yangi digunakani untuki memproduksii kekayaani yangi lebihi banyak i lagii untuki 

perusahaan.i Dalami perusahaan,i modali memilikii beragami bentuk,i termasuki kas,i 

persediaan,i pabrik,i dani peralatan.i  

a. Modali Tetapi (fixedi capital)i adalahi modali yangi diperlukani untuki membelii 

asseti tetapi ataui permanen,i sepertii bangunan,i tanah,i computer,i dani 

perlengkapan.i Uangi yangi diinvestasikani dalami aseti tetapi inii sifatnya i 

cenderungi bekui karena i tidak i dapati digunakani untuki tujuani lain.i Biasanya,i 

diperlukani sejumlahi besari uangi untuki membelii aseti tetap,i dani krediti puni 

biasanyai diberikani dalami jangkai panjang.i Pemberii pinjamani modali tetapi 

berharapi asseti yangi telahi dibelii digunakani untuki memperbaikii efisiensii 

dani jugai meningkatkani profitabilitasi perusahaan,i selaini jugai untuki 

menciptakani perbaikani arusi kasi yangi pada i gilirannya i akani menjamini 

pembayarani kembali. 

b. Modali Kerjai (workingi capital)i merepresentasikani dana-danai temporeri 

perusahaan;i modali tersebuti digunakani untuki mendukungi operasii normali 

perusahaani dalami jagkai pendek.i Akuntani menyebutkani modali kerja i 

sebagaii asseti lancari dikurangii kewajibani lancar.i Kebutuhani akani modali 

kerjai meningkati dikarenakani adanya i ketidakseimbangani dalami arusi kasi 

masuki dani keluari darii bisnisi akibati fluktuasii musimani yangi biasai terjadi.i 

Penjualani kredit,i penjualani musiman,i ataui perubahani permintaani yangi 

tidaki dapati diramalkani akani menciptakani fluktuasii dalami arusi kasi 

perusahaani kecil.i Modali kerja i biasanyai digunakani untuk i membelii 

persediaan,i membayar i tagihan,i membiayaii penjualani kredit,i membayar i 
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upahi dani gaji,i sertai mengatasii berbagaii kondisii darurati yangi tidaki 

terduga.i Pemberii pinjamani modali kerja i berharapi bahwai modali inii dapati 

memproduksii arusi kasi yangi lebihi tinggii guna i memastikani pembayarani 

kembalii padai akhiri siklusi produksi/penjualan. 

c. Modali Pertumbuhani (growthi capital),i tidaki sepertii modali kerja,i tidaki 

berkaitani dengani fluktuasii musimani darii perusahaani kecil.i Sebaliknya,i 

kebutuhani akani modali pertumbuhani munculi manakali perusahaani yangi 

telahi berjalani mulaii melakukani perluasani ataui mengubahi arahi utamanya.i 

Misalnya,i sebuahi pemanufaktur i kecili pembuati chipi silikoni untuki 

computer i melihati perusahaannya i meroketi dalami waktui singkat.i Dengani 

pemesanani chipi yangi terusi berdatangan,i perusahaani yangi tengahi 

berkembangi tersebuti memerlukani suntikani dana i yangi ckupi besari untuki 

meningkatkani ukurani pabriknya,i memperluasi angkatani kerja i penjualani 

dani produksinya,i dani membelii lebihi banyaki peralatan.i Selamai waktu-

waktui perluasani yangi cepati ini,i kebutuhani modali perusahaani yangi sedangi 

tumbuhi menjadii samai dengani kebutuhani modali perusahaani yangi barui 

mulai.i Sepertii halnya i pemberii pinjamani modali tetap,i pemberii pinjamani 

modali pertumbuhani berharapi dana i tersebuti digunakani untuki 

memperbaikii profitabilitasi dani posisii arusi kasi perusahaan,i sehingga i 

menjamini pembayarani kembali. 

2. Sumber i Pendanaani Usaha 

a. Pendanaani Ekuitas.i Pendanaani ekuitasi dapati diperolehi darii tabungani 

individu,i teman/saudara i investor i perorangan,i perusahaani besar,i 

perusahaani modali ventura i dani perorangan. 

b. Pendanaani darii utang,i merupakani pendanaani yangi berasali darii i pinjamani 

baik,i pinjamani darii teman,i pemasok,i pemberii pinjamani berbasisi asset,i 

bank-bank i komersial,i programi yangi didukungi olehi pemerintah,i lembaga-

lembaga i keuangani swadaya i masyarakat,i perusahaani besari dani 

perusahaani modali ventura. 

Adai berbagaii carai mencarii sumber i dana i untuki usaha.i Mulaii darii koperasii simpani 

pinjami sampaii dengani rumahi gadai.i Selaini itui krediti usaha i yangi ditawarkani olehi bank–

bank i puni semakini harii kiani menggoda.i Berikuti inii akani dibahasi secara i singkati mengenaii 

sumber–sumber i dana i yangi bisa i menyediakani modali untuki usaha: 

a. Danai Pribadi 

Berasali darii tabungani pribadii ataui deposito,i menjuali barang–barangi 

berhargai dani sebagainya.i Kelebihani darii danai inii adalahi merupakani dana i 

yangi palingi murahi karena i tidaki dikenakani bebani bunga.i Kekurangannya i 

ialahi jumlahi yangi terbatas. 

b. Danai darii sistemi gadai 

Dapati diperolehi dengani menggadaikani barangi maupuni surati berharga i kei 

lembaga i formali maupuni non-formal,i misalkani rumahi gadai.i Prosedur i 

untuki mendapatkani danai inii relatifi sederhana,i keterbatasannya i adai pada i 

jumlahnya i yangi biasanyai terbatasi dani jugai jangka i waktui pinjamani yangi 

relatifi pendek. 
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c. Pinjamani kepadai lembaga i non-formal 

Danai didapatkani darii pinjamani arisani keluarga i ataui kelompok i 

pertemanan.i Caranya i sederhana i namuni jangkai waktui pinjamani juga i 

relatifi pendek. 

d. Bermitrai /i berpartner 

Mendapatkani pendanaani dengani mengundangi investor i untuki memodalii 

usaha,i ataui pendanaani darii lemabaga i pengembangani kemitraan.i Dana i 

jugai bisa i diperolehi melaluii usahai modali ventura.i Danai semacami inii 

tergolongi murahi karena i tidak i adai bebani bungai dani kemungkinani 

perusahaani tumbuhi lebihi cepati sangati besar.i Kekurangannya i adalahi 

prosesi mendapatkannya i sangati lama i sehingga i tidaki dapati diandalkani 

untuki keperluani dana i yangi sangati mendesak 

e. Hibah 

Mendapatkani danai darii perusahaani ataui lembaga i yangi mempunyaii 

programi pengembangani kewirausahaan.i Danai jenisi inii tergolongi sangati 

murahi tetapii persaingani untuki memperolehnyai sangati ketat. 

f. Pinjamani kei lembaga i non-bank 

Jenisi pinjamani inii antarai laini pinjamani kei komperasii simpani pinjami ataui 

BPR,i pinjamani kei lembagai pembiayaani maupuni leasing.i Prosedurnya i 

relatifi lebihi mudahi dibandingkani dengani dengani lembaga i perbankan.i 

Nilaii pinjamani juga i bisa i dinegosiasikani demikiani jugai dengani jangkai 

waktui pinjamannya.i Kekurangannyai terkadangi sukui bunga i yangi 

ditawarkani lebihi tinggi.i Bila i ingini meminjami dii koperasi,i peminjami 

harusi menjadii anggota i terlebihi dahulu 

g. Pinjamani kei bank 

Danai didapatkani dengani meminjami langsungi kei bank.i Kendalai terbesar i 

adalahi pada i prosedur i dani persyaratani yangi harusi dipenuhii olehi pemohoni 

kredit.i Pinjamani inii relatifi amani karenai perjanjiannya i jelasi dani jugai ada i 

pengawasani darii pihaki bank.i Jumlahi pinjamani relatifi besari bila i 

dibandingkani dengani sumberi pendanaani lainnya. 

h. Pasari modal 

Menerbitkani surati hutangi dani ditawarkani kei publik i melaluii pasari modal.i 

Untuki kebutuhani dana i yangi sangati besari makai pinjamani inii bisa i menjadii 

salahi satui pilihani yangi tepat.i Namuni banyaki syarati dani prosedur i yangi 

harusi terpenuhii terlebihi dahului sebelumi pemohoni dana i layaki 

menerbitkani surati utangi kei publik.i Selaini itu i jugai perusahaani wajibi 

menampilkani laporani keuangani setiapi periode. 

 

Masalah-masalahi dalami pencariani modali yangi seringi ditemuii dalami pencariani 

modali antara i lain: 

a. Kurangnya i ketajamani bisnisi (misal:i tidaki jelii melihati peluang,i tidak i dapat 

b. mengadaptasii masalahi dengani baik) 

c. Kurangnya i pengalamani bisnis 

d. Harusi dapati mengidentifikasii lebihi dahului kebutuhani modali (baik i secara i 

finansiali maupuni berupai mesin) 

e. Harusi adai proyeksii laba i dani proyeksii mengenaii tingkati pengembaliani 

investasi 
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f. Harusi ada i identifikasii tujuani darii penggunaani modali usaha 

g. Kinerja i ataui konsepi perusahaani yangi meragukan 

h. Kegagalani perusahaani untuki menindaklanjuti  

i. Preferensii darii pemodal 

j. Kurangnya i hubungani dengani sumber-sumberi modal 

Adapuni penyampaiani materii disajikani dalami bentuki PPT i (terlampir).i Saati 

penyampaiani materii kegiatani didokumentasikani pada i fotoi berikut: 

 

 
Gambari 3.i Pelaksanaani Kegiatan 

 

 

4. KESIMPULAN 

Darii pelatihani pemahamani pembiayaani modali usaha i yangi telahi dilaksanakan,i 

mitrai berhasili mendapatkani pengetahuani yangi komprehensifi mengenaii berbagaii aspek i 

pembiayaani usaha.i Merekai kinii memilikii pemahamani dasari tentangi pemodal-an,i macam-

macami sumber i pembiayaan,i pembagiani modali pasifi dani aktif,i strukturi kekayaani dani 

finansial,i serta i berbagaii jenisi pemodalani yangi dapati digunakani dalami pengembangani 

usaha i mereka.i Pelatihani yangi dilakukani secara i daringi melaluii zoomi meetingi dengani 

dukungani darii 2i orangi mahasiswa i telahi berjalani dengani lancar,i memberikani manfaati 

bagii mitra i dalami menghadapii tantangani pembiayaani dani pengambilani keputusani terkaiti 

penambahani modali untuki pengembangani usaha.i Mitra i menyadarii betapa i pentingnyai 

pemahamani tentangi pembiayaani usaha i sebagaii informasii pentingi dalami merencanakani 

strategii bisnisi yangi berkelanjutani dani berinovasi. 

Dengani pemahamani yangi lebihi baiki tentangi sumber-sumberi pembiayaani yangi 

tersediai dani pengetahuani tentangi manajemeni keuangan,i mitra i diharapkani dapati lebihi 

siapi dani terampili dalami mengelola i modali usahai mereka i dengani efisien.i Pelatihani inii 

https://ojs.transpublika.com/index.php/PRIMA/


PELATIHANi SUMBERi PEMBIAYAANi USAHAi DALAMi PENGEMBANGANi USAHAi PADAi UKM 

Rosmitai Rasyid,i Fansiscai Puspitai Rahadani,i Nicolei Anggela 

238 

PORTALi RISETi DANi INOVASIi PENGABDIANi MASYARAKATi |i PRIMAi i i  

https://ojs.transpublika.com/index.php/PRIMA/i  

E-ISSNi :i 2809-7939i |i P-ISSNi :i 2809-8218 

 

menjadii langkahi awali yangi positifi dalami mendukungi pertumbuhani usahai mitrai dani 

mendorongi inovasii dalami produk,i proses,i dani organisasi.i Melaluii pengetahuani yangi 

diperoleh,i diharapkani mitra i dapati mengambili langkah-langkahi yangi lebihi tepati dani 

beranii dalami mengembangkani usahai mereka,i sehingga i UKMi tetapi menjadii pemaini 

pentingi dalami ekonomii berbasisi pengetahuani dani mendukungi kemajuani ekonomii serta i 

pembangunani regionali dani negara i secarai berkelanjutan. 

 

 

DAFTARi PUSTAKA 
Angilella,i S.,i &i Mazzù,i S.i (2015).i Thei financingi ofi innovativei SMEs:i Ai multicriteria i 

crediti ratingi model.i Europeani Journali ofi Operationali Research,i 244(2),i 540–554. 

Dei Moor,i L.,i Wieczorek-Kosmala,i M.,i &i Blach,i J.i (2016).i SMEi DEBTi FINANCING i 

GAP:i THEi CASEi OFi POLAND.i Transformationsi ini Businessi &i Economics,i 15(3). 

Goujard,i A.,i &i Guérin,i P.i (2018).i Financingi innovativei businessi investmenti ini Poland. 

Hueske,i A.-K.,i &i Guenther,i E.i (2015).i Whati hampersi innovation? i Externali stakeholders,i 

thei organization,i groupsi andi individuals:i ai systematici reviewi ofi empiricali barrieri 

research.i Managementi Reviewi Quarterly,i 65,i 113–148. 

Kerr,i W.i R.,i &i Nanda,i R.i (2015).i Financingi innovation.i Annuali Reviewi ofi Financiali 

Economics,i 7,i 445–462. 

Kersten,i R.,i Harms,i J.,i Liket,i K.,i &i Maas,i K.i (2017).i Smalli Firms,i largei Impact?i Ai 

systematici reviewi ofi thei SMEi Financei Literature.i Worldi Development,i 97,i 330–348. 

Kumar,i S.,i &i Rao,i P.i (2015).i Ai conceptuali frameworki fori identifyingi financingi 

preferencesi ofi SMEs.i Smalli Enterprisei Research,i 22(1),i 99–112. 

Lee,i N.,i Sameen,i H.,i &i Cowling,i M.i (2015).i Accessi toi financei fori innovativei SMEsi sincei 

thei financiali crisis.i Researchi Policy,i 44(2),i 370–380. 

Madeira,i M.i J.,i Carvalho,i J.,i Moreira,i J.,i &i Duarte,i F.i A.i P.i (2017).i Barriersi toi Innovationi 

andi Innovativei Performancei ofi Portuguesei Firms.i XXVIIi Jornadasi Hispano-Lusasi 

Gestióni Científica. 

Moritz,i A.,i Block,i J.i H.,i &i Heinz,i A.i (2016).i Financingi patternsi ofi Europeani SMEs–ani 

empiricali taxonomy.i Venturei Capital,i 18(2),i 115–148. 

Neely,i L.,i &i Vani Auken,i H.i (2012).i Ani examinationi ofi smalli firmi bootstrapi financingi 

andi usei ofi debt.i Journali ofi Developmentali Entrepreneurship,i 17(01),i 1250002. 

Pełka,i M.i (2018).i Analysisi ofi innovationsi ini thei Europeani Unioni viai ensemblei symbolici 

densityi clustering.i Econometrics,i 22(3),i 84–98. 

Savlovschi,i L.i I.,i &i Robu,i N.i R.i (2011).i Thei rolei ofi SMEsi ini moderni economy.i 

Economia,i Seriai Management,i 14(1),i 277–281. 

 

https://ojs.transpublika.com/index.php/PRIMA/

	1. PENDAHULUAN
	2. METODEi PELAKSANAAN
	3. HASILi DANi PEMBAHASAN
	3.1.i Profili dani Lokasii Mitra
	4. KESIMPULAN

